
INSTRUCCIONES

Nos interesa su opinión en todas y cada una de las preguntas del cuestionario. Si tiene alguna duda o desea obtener mayor información, no dude en ponerse en
contacto con la Srta. Isabel en el teléfono 900.100.217

Grafo_Test

Diseño Grafo_Net

ENCUESTA DE CONFIANZA DEL CONSUMIDOR

EN LA CIUDAD DE MADRID

A

DATOS DE LA PERSONA SELECCIONADA

1.

Nombre

Apellidos

2.

.... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... ..... . . . . . . . . . . . . . . ..... ....

.... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... ..... . . . . . . . . . . . . . . ..... ....

.... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... ..... . . . . . . . . . . . . . . ..... ....

4.

Teléfono

__ __ __ __ __ __ __ __ __

5.

Móvil

__ __ __ __ __ __ __ __ __

6.

Correo electrónico
A. Mujer

6

3. Sexo

7.

Código Postal

__ __ __ __ __

B. Varón

1

Dirección General de Estadística, Calle Goya, 24, Madrid

ÁREA DE GOBIERNO
DE ECONOMÍA, HACIENDAY
ADMINISTRACIÓN PÚBLICA



A SU JUICIO, INDIQUE SI LA SITUACIÓN
ECONÓMICA DEL PAÍS ES MEJOR, IGUAL
O PEOR QUE HACE UNAÑO

A. Mejor . . . . . . . . .

B. Igual . . . . . . . . .

C. Peor . . . . . . . . .

D. NS/NC . . . . . . . .

1

2

3

4

4

A SU JUICIO, INDIQUE CÓMO CREE QUE
SERÁ LA SITUACIÓN ECONÓMICA DEL
PAÍS DENTRO DE 3 MESES

A. Mejor . . . . . . . . .

B. Igual . . . . . . . . .

C. Peor . . . . . . . . .

D. NS/NC . . . . . . . .

1

2

3

4

5

A. Estudiante . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

B. Labores del hogar . . . . . . . . . . . . . . . . .

C. Ocupado . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

D. Parado que no ha trabajado nunca . . . . .

E. Parado que ha trabajado con anterioridad

F. Jubilado o pensionista . . . . . . . . . . . . . .

G. Otra clase de inactividad económica . . .

1

2

3

4

5

6

7

1

SITUACIÓN EN RELACIÓN CON LA
ACTIVIDAD

INDIQUE CUÁL ES A SU JUICIO LA SITUA-
CIÓN ECONÓMICA DE SU HOGAR RES-
PECTOALAQUE TENÍAHACE UNAÑO

A. Mejor . . . . . . . . .

B. Igual . . . . . . . . .

C. Peor . . . . . . . . .

D. NS/NC . . . . . . . .

1

2

3

4

2

COMPARANDO CON LA SITUACIÓN
ECONÓMICA PRESENTE DE SU HOGAR,
LADE LOS PRÓXIMOS 3 MESES SERÁ...

A. Mejor . . . . . . . . .

B. Igual . . . . . . . . .

C. Peor . . . . . . . . .

D. NS/NC . . . . . . . .

1

2

3

4

3

EN RELACIÓN CON EL TOTAL DE SUS INGRESOS,
¿CÓMO HA LLEGADO A FINAL DE MES ESTOS
ÚLTIMOS TRES MESES?

7

A. Con mucha dificultad . . . . . . . .

B. Con dificultad . . . . . . . . . . . . . .

C. Con cierta dificultad . . . . . . . . .

D. Con facilidad . . . . . . . . . . . . . .

E. Con mucha facilidad . . . . . . . . .

1

2

3

4

5

8

INDIQUE SI HA PODIDO AHORRAR EN LOS
ÚLTIMOS TRES MESES Y, EN SU CASO, LA
CANTIDADAHORRADA

__ __ __ __

Cantidad ahorrada
(últimos tres meses)

A. No

1

B. Sí

2

C. NS/NC

3

INDIQUE SU NIVEL DE INGRESOS
NETOSALMES

A. Sin ingresos . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

B. Menos de 600 € al mes . . . . . . . . . . . . . .

C. De 600 a 899 € . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

D. De 900 a 1199 € . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

E. De 1200 a 1999 € . . . . . . . . . . . . . . . . . .

F. De 2000 a 2999 € . . . . . . . . . . . . . . . . . .

G. De 3000 a 4999 € . . . . . . . . . . . . . . . . . .

H. 5000 € o más . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

I. NS/NC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

2

3

4

5

6

7

8

9

Ingresos netos mensuales

__ __ __ __ __ __ __ __ __

9

10
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6

INDIQUE SI, DADA LA SITUACIÓN ECONÓMICA DE
ESTE HOGAR, ES UN BUEN O MAL MOMENTO PARA
HACER COMPRAS DOMÉSTICAS IMPORTANTES,
COMO MUEBLES, ELECTRODOMÉSTICOS, AUTO-
MÓVILES, ETC.

A. Sí es un momento adecuado

B. El momento actual no es ade-
cuado pero tampoco malo .

C. Es un momento inadecuado

D. NS/NC . . . . . . . . . . . . . . .

1

2

3

4


